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eneralmente, cuando
G inicia un nuevo ano, las

personas se preguntan:
¢cOmo mejorar el bienestar de la
familia?. Y una de las respuestas
estd en la posibilidad de invertir
elahorroacumuladoenalguntipo
de actividad productiva, es decir,
enfocando la vista al emprendi-
miento comounespacioque,con
informacion, planificacién y ga-
nas de seguir adelante, puede ser
capazdegenerar ingresos incluso
superioresalaremuneraciénque
unapersonao grupo familiar per-
cibe en trabajos basados en una
relacion de dependencia.

Ahora, claro, la pregunta que
surge es:¢coOmo lograr que el pro-
yecto emprendedor funcione de
forma exitosa?. Para contestar el
primer punto esta la recomen-
dacion de que toda idea de em-
prendimiento debe partir de la
“identificacidbndeunanecesidad”
presente en el mercado.

Luego, conesainformacion, hay
queprocederadisefiarelbieny/o
servicioque,ademas de satisfacer
esa demanda de los potenciales
compradores, debe incorporar
altas dosis de diferenciacion co-
mo antidoto que evite caer en la
malapracticadecrear cosascomo

Emprendimiento, una viade
inversion productiva del ahorro

Analisis Toda idea de emprendimiento debe partir de la
identificacion de una necesidad o un problema a solucionar

Freeplk es

1 3

DE CADA 10

adultos ecuatorianos
estan emprendiendo
hoy en dia

—

repeticion-sincambio alguno-de
productos que ya se venden en el
mercado.

Elmomento queseacttie de esa
forma, se estara combatiendoala
tendencia de crear proyectos de

emprendimiento con una espe-
ranza de vida muy corta.

Otropuntoderespuestaeselre-
lacionado conlaselecciénidonea
dela“mezcladel financiamiento”
requerido paraunainversiéncon
fines productivos, la cual, se su-
giere, debe partir con la existen-
cia de un fondo inicial de ahorro
queelemprendedorlohavenido
acumulando de forma periddica
conlaideade unnegocio.

A continuacién hay que buscar,
enelordende priorizacién que se
proponeacontinuacion, las otras
fuentes que ayudarian a comple-
tar las necesidades de financia-
miento exigido por el proyecto
emprendedor.

Laprimeraopciontiene que ver
conlaidentificacion,enel merca-
do financiero o delacooperaciéon
para el desarrollo productivo, de
posibilidades de acceso a los de-
nominados “fondos de capital de
riesgo” -que no son créditos, sino

mas bien aportes de capital con
los cuales el emprendedor com-
parteelriesgode suaventuraem-
presarial-.

La otra opcién estd vincula-
da con la “bisqueda de socios”

-amigos, parientes u otro tipo de

aportantes- que estén dlspuestos
-previaunaevaluacién minuciosa
de perfiles comportamentales- a
aportar capital para el impulso
inicial del proyecto de negocios.

Finalmente -si no se tiene ac-
ceso a las opciones anteriores de
financiamiento para el negocio-,
no esta demas evaluar la posibi-
lidad de obtener “un crédito” en
el sector financiero nacional a
pesar de que, esta tltima alterna-
tiva,noeslamejoropcionparalos
“emprendedores cerokilometros
-querecién empiezan-*

Finalmente, se puede aplicar el
acercamiento a “mentores” -por
ejemplo, emprendedores que ya
tuvieron éxito. Esto puede ayu-
dar a conocer experiencias que
evitarian al nuevo emprendedor
cometer errores que, al final, si
no selos previene proactivamen-
te, son capaces de pasar facturas
costosas que, incluso, puedenlle-
var al aceleramiento de lamuerte
temprana del proyecto de nego-
cios pensando como opcion de
inversion productiva del ahorro
familiar acumulado.



