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n los meses de mayo y
E junio, con motivo del

dia de la madre y el pa-
dre, es comtin encontrar a las
personasalrededor delos cen-
tros comerciales tratando de
adquirir algin bien o servicio
quesirvaderegalo parafestejar
asus progenitores; resaltando-
se,enlaactualidad, latendencia
por regalar tecnologia.

Frente a esta tendencia, a
muchos compradores les sur-
gelapreguntaécomoahorraral
elegiral proveedor mas conve-
niente?. La respuesta llega por
tener claro el uso que se le va
a dar al servicio. Por ejemplo,
si se lo va a usar solo en horas
marginales, quizi la mejor op-
ciénesunserviciode prepago;
cuando el uso es permanente
deberia tener el cardcter de
ilimitado.

Con esta decision se garan-
tiza que la capacidad del ser-
vicio comprado no sea sobre-
dimensionada, ya que, cuando
se adquiere algo que supera la
dimensionde lanecesidad real
a ser satisfecha, lo que se esti
generando es un desperdicio
de dinero que afecta negativa-
mente aun presupuesto finan-
ciero familiar.

Saber comprar: una mezcla
de inteligenciay racionalidad

Analisis Al adquirir un bien o un servicios tecnologico
la primera pregunta es: jqué uso se le va a dar?

Otro elemento generador de
ahorro esta relacionado con
el andlisis comparativo que se
haga entre las diversas ofertas
que estidn disponibles en el
mercado, enfatizando en las
recomendaciones que puedan
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dar personas que ya usaron el
servicio, en las condiciones de
garantia mas los términos del
contrato a ser firmado y, sobre
todo, en las caracteristicas de
conectividad seguray eficiente
quesonlasqueincidenenlasa-

tisfaccion o no de quienes con-
sumenunserviciotecnolégico.

Al actuar de esta forma, se
espera evitar que los compra-
doresse vean infectados porel
virusdeladecision finalde una
comprabasada, inicamente, en
la variable precio que, muchas
veces, lleva al cumplimiento
de la frase popular: “lo barato
sale caro”. Puede pasar que por
la insatisfaccion generada se
tendrique volveracomprar el
bienoservicioque no cumplié
conlas expectativas de funcio-
nalidad, seguridad y/o de dura-
cibnenel tiempo.

Paraterminar, la tercera
fuente de ahorro esta rela-
cionada con la seleccion de la
forma de financiamiento, en
donde, muchas veces, el hacer
pagos de contado puede signi-
ficaratractivosdescuentosque,
al final, son egresos no realiza-
dos que alimentan las fuentes
delahorro familiar.



